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通讯员 房轩中

近日，杭州市蓝领公寓建设再传好

消息，拱墅区春风驿·计家一期，以及江

干区馨家公寓二期、水墩公寓共三个蓝

领公寓项目竣工交付，涉及房源 1364 套

（间），截至目前，全杭州市累计19个蓝领

公寓项目实现竣工交付。

春风驿·计家蓝领公寓项目分为一

期和二期，位于拱墅区康桥街道计家社

区马家桥街88号，东临杭宁高铁，西至热

水河，北至村道，南至规划马家桥路。该

项目总建筑面积规划约40000平方米，建

设范围内共有69幢现代化独栋洋房，热

水河以北部分30栋为项目一期，涉及房

源582套（间），户型以夫妻间、双人间为

主，单人间为辅，每间每月租金价格 500

元起。房间内板式床、床头柜、衣柜、空

调、热水器、有线网络等基本生活配套设

备设施一应俱全，并设置单独电表，公共

厨房内还配有不锈钢水槽、操作台板、储

藏柜等。为了保障居住安全，每个房间

均安装智能电子锁，并在一楼大门出入

口设置人脸识别门禁系统，让入住者住

得安心、舒心。

馨家公寓二期蓝领公寓项目位于江

干区备塘路 158 号，该项目总建筑面积

12175.7平方米，包括集体宿舍3幢、配套

服务用房以及架空非机动车库三部分，

涉及房源322套（间）。其中，集体宿舍约

17-19平方米/间，设置无障碍住房4套，

每个房间均配铝合金窗、空调、热水器等

设施。按照楼层、面积、房型、有无浴室

等不同条件，房间的租金价格是 800-

1300 元。在交通方面，公寓距离备塘路

“普福村”公交车站直线距离约50米，可

乘坐110路、35路两条公交线路。

水墩公寓蓝领公寓项目位于水墩新

路88号，总建筑面积为8253.66平方米，涉

及房源460套（间），室内面积11-26平方

米，租金范围为每月500—1600元/间。房

源户型以双人大床房、双人标间为主，房

间内均设置独立卫浴洗漱空间，配有床、

衣柜、空调、热水器等基本居住设施，公

寓项目内部还设置了公共食堂、电瓶车

充电桩等基本生活配套。在交通方面，

公寓距离德胜快速路“弄口七组”公交车

站直线距离约660米，可乘坐101路，259

路，69路3条公交线路。

据了解，上述蓝领公寓项目正面向

企业招租。截至目前，杭州市共有25个

蓝领公寓项目启动租赁受理。

有意向的承租单位可联系：0571-

87780651（拱墅区春风驿·计家一期），

0571-86995397（江干区馨家公寓二期），

0571 -86657625（江干区水墩公寓）。

去年11月底，保亿·湘湖和院领出小高层

224套房源的预售证，均价27000元/平方米，算

是高于板块在售均价的“涨价第一盘”。但待到

真正开盘时，硬生生以备案价92折的优惠进行

销售，据说除此之外，现场还有其他优惠。

今年1月，位于余杭南湖板块的国开东方·

凤凰台领出166套房源的预售许可证，含精装

的价格为29500元/平方米，因为和板块内的另

一楼盘西房·余杭公馆相比，贵了接近 10000

元/平方米，瞬间引发市场哗然。当然，这其中

也包含产品定位及精装/毛坯等差异化因素。

不过，5成的销售量，也促使国开东方及时调整

策略，在春节前夕拿出了一点优惠政策，拉近与

市场的距离。

如果说以上两个楼盘是在用提价试探市

场，是“吃螃蟹的人”，那迈入了一个新的年度之

后，提价恐怕将要成为普遍现象。

就在凤凰台2.9公里距离处，一楼盘已经进

入申领预售许可证的过程当中。据开发商表

示，除去精装修的价格（该楼盘为毛坯），他希望

可以备出和凤凰台一样的价格。如果真如他所

愿，那就可以得出板块价格整体上浮的结论。

城东新城一直是高价地扎堆的区域，由于

市场的限制，售价及销售情况一直不算理想。

就在沁园领出新证之后，城东一位操盘手表示

要再去尝试领证，“去年底的时候还不允许调

整，今年可能会有所放宽。”

当然，从开发商的层面来说，一定是希望

可以有更多的定价空间来为利润铺垫，但他们

也很担心因此流失掉原本就不算牢固的客户

群体。

“再观察一段时间，谨慎为上。”某负责人表示。

其实，市场才是最好的“试金石”，是不是一个

合适当下的价格，购房者会给出一张理性的答卷。
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申花改善型楼盘开年加推，
以全新价格试探市场
记者 田小园

一开年就称即将加推的绿城建发·沁园，终于在昨日领出了新一批房源的预

售许可证。最令市场关注的，是此次8号楼的售价——125套房源的备案均价为

54000元/平方米（其中精装修标准6000元/平方米），与2018年10月末首开时

的49500元/平方米相比，足足贵出了4500元/平方米。

4个月涨幅4500元/平方米，沁园依然“肉痛”

对于此次涨价，沁园方面的负责人倒也表

现得很实诚：“这4500元/平方米对我们来说并

非是涨幅，只是进入到趋于正常售价的过程当

中。毕竟首开我们肯定是亏的，这次即便有所

弥补，我们依然对这个价位感到‘肉痛’。”

提到购房者的接受程度，该负责人表示，对

价格感到认可的客户都进行了登记，当然也会

有从一期就开始关注项目的购房者，或许会由

于提价因素，暂时搁置购房计划。

一位也在筹备自己项目开盘的营销负责人

直言，已经意料到开年回来杭州的价格体系会

有所调整，但不到半年就能有接近10%的涨幅，

既让他感到鼓舞，也让他焦虑。“调控至今，买方

市场已经接受了价格不会大涨的现状，猛然放

开定价空间，我最怕的是客户流失。”

记者从一些想要购买沁园的购房者口中得

知，因为单价比较高，所以置业顾问多少流露出

“挑客”情绪，也会直接向购买意向不明确的客

户表示，登记人数已经超标，并不愁卖。但开发

商方面则坦言，这并非是事实。“虽然只推出125

套房源，且大多以100平方米户型为主，但我们

依然需要更多的客户来支撑销售。”

部分将开楼盘也在酝酿突破原有价格，但均持谨慎心态

春风驿·计家蓝领公寓实景

当前，国际经济正处在变革窗口期，贸易保

护抬头，贸易摩擦频发，全球一体化进程遭遇阻

碍。作为一家有责任、有担当的政策性保险机

构，中国信保依托其资信信息库、丰富渠道、专

业分析师团队以及全球数据库资源，帮助企业

提高防范国际贸易风险的能力，提升国际市场

竞争力。

立足基础业务，浙江信保营业部加大了对

涉及贸易摩擦国的外贸企业的支持力度，通过

积极承保和更高效健全的理赔政策，为企业撑

起了“保护伞”、拧紧了“安全阀”。据介绍，2018

年浙江信保营业部累计受理我市美国增报损同

比增长超过10%，通过积极理赔追偿，为我市企

业挽回对美出口损失近亿元人民币。

与此同时，中国信保也以各项举措促进企

业开拓多元化的国际市场。据了解，2018年浙

江信保营业部积极为我市企业争取国家信用资

源，支持企业开拓除美国外的其他市场，以积极

授信政策带动我市企业向除美国外的其他市场

出口同比增长近21%。

不仅如此，浙江信保营业部还组织开展了

“涉美出口企业专项服务活动”，并主动上门，

加大了对重点企业的走访、调研，零距离倾听

企业诉求，第一时间掌握企业发展动态和实际

风险需求，及时把脉企业“出海”中遇到的问

题，为其“定制”风险防范方案，以专业和服务

助力企业平稳度过波动期。过去一年，浙江信

保营业部加大了对涉美企业走访，调研了近

100家出口超1000万美元的涉美重点企业，为

企业规避对美贸易风险和积极开拓多元化市

场提供有效建议。

新起点，新征程。

“面对我国外贸发展的新形势、新要求，我

们将持之以恒地为企业保障海外风险、提供融

资安排、利用资信服务了解市场为抓手，主动对

接国家各项发展大政，进一步支持国际产能合

作、支持企业向国际产业链高端迈进，为实现

‘贸易强国’贡献‘信保力量’。”浙江信保营业

部相关人员表示。
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磨砺以须，倍道

而进。

在国际环境错

综复杂、贸易摩擦加

剧、国内经济下行压

力加大的形势下，

2018年中国出口信

用保险公司浙江分

公司营业部（简称浙

江信保营业部）积极

履行政策性职能，发

挥不可替代的逆周

期调节作用，进一步

扩大了出口信用保

险覆盖面，全力服务

“一带一路”建设，加

大对民营经济、小微

企业等实体经济的

支持，交出了一份亮

眼的“成绩单”。

2018 年，浙江

信保营业部共为我

市2100多家外贸出

口企业承保，支持我

市企业出口金额同

比超过 20%，累计

帮助我市出口企业

通过海外追回和直

接赔付挽回损失超

10亿人民币；通过

着力护航企业深耕

海外，为推动杭州对

外经济高质量发展

提供了强劲动力。

中国信保为全市2100多家外贸企业护航“信保力量”进一步激发

服务“一带一路”发展大局
助推杭州高质量扩大开放
服务发展大局
推动杭企积极投身“一带一路”建设

不久前，恒逸集团成媒体关注焦点。其

在文莱投资建设的恒逸文莱大摩拉岛石化项

目（“恒逸文莱PMB项目”），在2018年底中国

与文莱的联合声明中被专门提到，双方将推

动该项目合作安全顺利展开。作为浙江省迄

今为止最大的境外投资项目之一，恒逸顺利

地“走出去”，离不开中国信保背后的支持。

“一带一路”为浙江企业带来了千载难

逢的历史机遇，但是大机遇往往也暗藏着大

风险。“一带一路”沿线新兴市场基础设施

建设需求大、消费市场前景广阔，但存在国

别水平参差不齐、外汇管制、风险隐患大等

问题。

为帮助企业识别和防范有关风险，浙

江信保营业部主动为企业“送知识”、“送技

能”，助其提高防范国际贸易风险的能力，

提升国际市场竞争力。如向出口企业发送

《国家风险分析报告》、《全球投资风险分析

报告》以及《全球风险地图》，帮助企业各种

国际风险早知道；同时组织各种培训会、专

题交流等，邀请多方专家对国际局势、各国

经济政策、市场风险等进行分析，为企业传

送海外经贸“干货”。

据了解，2018 年，浙江信保营业部与杭

州市商务局及区县（市）商务部门联合举办

了多场风险发布会，并引进追偿渠道举办

了“信用风险实战研讨会”；另外，召开“小

微企业服务会”16 场，组织并参与“服务民

营企业走出去交流论坛”等外经类专题会

议 3 场。

在支持货物贸易和海外投资的同时，中

国信保围绕基础设施互联互通、国际产能合

作、境外经贸合作区等“一带一路”建设热

点，扩大对船舶修理、大型成套设备出口附

带的安装、试运行及维修等服务贸易的承保

规模，利用多种保险产品灵活组合，促进我

国服务出口与货物出口融合发展。

加强银政合作
保险融资增信为企业发展“输血”

资金链是企业的生命线。企业在“走出

去”过程中不仅面临风险隐患，也面临着资金

的制约。浙江信保营业部通过出具保单合同

为企业提供风险保障，使企业在银行增信，并

提供灵活融资方案，让企业“扬帆出海”充满

动力。“目前我们已与数十家银行开展合作，

基本涵盖所有国有银行及大部分商业银行。”

该营业部相关人员表示。

如针对恒逸文莱PMB项目，浙江信保营

业部自2013年起就开始与银行、企业共同搭

建项目投融资方案，推动项目保险方案2018

年通过财政部审批，2018年正式出具海外投

资股权保险单和海外投资债权保险单，帮助

恒逸获得银行项目专项贷款。此举不仅为恒

逸文莱PMB项目输入了“造血”资本，更极大

地提升了企业“走出去”的信心和决心。

同时，浙江信保营业部还积极搭建融资结

构、支持大型成套设备出口。2018年，中国电

建华东院正式签约承建越南油汀光伏电站项

目和柬埔寨光纤通讯项目。而早在合同签署

之前，浙江信保营业部就已充分介入，与华东

院和海外业主共同商讨融资保险结构，帮助华

东院赢得订单；同时克服国别、行业等诸多不

确定性风险，对项目风险实现了全覆盖。此

外，浙江信保营业部还主动对接华东院海外买

方，促使其将项目订单下给杭州企业，推动企

业“走出去”的同时带动设备“售出去”。

彰显责任担当
主动服务助力企业应对贸易摩擦


